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นักขาย 360 องศา 
          ในโลกของการแขงขันท่ีรุนแรงเชนนี้ การขายตองอาศัย
ทักษะและเทคนิคในทุกรูปแบบ อยางรอบทิศ 360 องศา เพื่อ
สรางยอดขายใหเปนไปตามเปาหมายท่ีไดวางไว นอกจากนี้นัก
ขายยังตองเต็มเปยมไปดวยพลังและความรักในงานขาย อันจะ
เปนแรงผลักดันใหนักขายสามารถตอสูกับทุกปญหาในงานขาย
          หลักสูตรนี้จึงไดพัฒนาขึ้นมาเพื่อตอบสนองให พนักงาน
ขาย   ไดเรียนรู เทคนิคและประสบการณรอบทิศในการขาย 
เพื่อใหพนักงานขายสามารถเปน นักขาย 360 องศา โดยผาน
การทํากิจกรรมในรูปแบบตางๆ  ท้ัง Workshop การระดมสมอง 
Role Play และ กิจกรรมตางๆ 

หลักสูตรนี้เหมาะสมกับ
ผูบริหาร ผูอํานวยการ ผูจัดการท่ัวไป ผูจัดการฝายขาย ฝาย
การตลาดท่ีเก่ียวกับการขาย เจาหนาท่ีฝายขาย หรือเจาของ
กิจการ

วิทยากร
อาจารยสุพจน กฤษฎาธาร
การศึกษา
ปริญญาโท บริหารธุรกิจมหาบัณฑิต สําหรับผูบริหาร 
(Executive MBA) 
สถาบันบัณฑิตพัฒนบริหารศาสตร (นิดา) 
ปริญญาตรี เภสัชศาสตรบัณฑิต มหาวิทยาลัยเชียงใหม 
ตําแหนงงาน
 General Manager บริษัท ไฮโพ เทรนนิ่ง แอนด คอนเซาท
แทนซ่ี จํากัด
 บรรยายและฝกอบรมในองคกรและบริษัทช้ันนําตาง ๆ 
มากมายท้ังภาครัฐและเอกชน

ประโยชนที่จะไดรับ
 เพื่อสรางความรูความเขาใจเรื่องเทคนิคการขายอยางรอบ

ทิศทาง 360 องศา
 เพื่อเสริมสรางทักษะการขายใหม ๆ เพื่อพิชิตยอดขาย
 เพื่อใหผูเขาอบรมสามารถนําความรูท่ีไดไปประยุกตใชใน

การสรางสรรคเทคนิคการขายใหเหมาะสมกับตนเองไดอยาง
มีประสิทธิภาพ

รูปแบบของหลักสูตร
 เนื้อหาใน PowerPoint 
 เอกสารประกอบการบรรยาย  

(ซ่ึงจะเหมือนกับเนื้อหาใน PowerPoint)
 ตัวอยางประกอบการบรรยาย
 กิจกรรมระดมสมอง Workshop
 Role play และ อ่ืนๆ 

นักขาย 360 องศา

หลักสูตร 1 วัน

วันจันทร ที่ 12  มีนาคม  2561
โรงแรมอมารี บูเลอวารด สุขุมวิท 5

ถาคุณเปนผูหนึ่งที่ตองการ...
  เรียนรูเปดการขายกับลูกคาอยางมีพลังและมีความสุข
  เรียนรูฟงลูกคาอยางวิเคราะหเจาะลึกถึงความตองการ
ใหถึงแกน และ ถึงกึ๋น
  เรียนรู 8 เทคนิค การนําเสนอสินคาอยางตรงจุดและ
กระตุนตอมอยากของลูกคา
  เรียนรูสรางพลังและไฟในตัวนักขาย
  เรียนรูการพัฒนาบุคลิกภาพทั้งภายในและภายนอก
  เรียนรูการสรางมาดนักขายดวยบุคลิกภาพและการ
วางตัวที่เหมาะสม
  เรียนรูปญหาในการขาย และ การแกปญหา อยางมี
ระบบ

เชิญสํารองที่นั่งดวน 

Organized by:

www.brainasset.com

ระยะเวลา
จํานวน 1 วัน (9:00 น. – 16:00 น.)

สถานที่
โรงแรมอมารี บูเลอวารด สุขุมวิท 5

คาลงทะเบียน
Normal
ทานละ    3,900 บาท + VAT 7% รวมเปน 4,173 บาท

Promotion
พิเศษ ! สงเขาอบรม 3 ทานขึ้นไปลดราคาลงอีกทานละ 
400 บาท
ทานละ    3,500 บาท + VAT 7% รวมเปน 3,745 บาท

เฉพาะนิติบุคคลสามารถหักภาษี ณ ท่ีจาย 3% ได
ราคานี้รวมเอกสาร อาหารวางและอาหารกลางวันตลอด
หลักสูตร

ใบเสร็จคาลงทะเบียน สามารถนําไปบันทึกหักคาใชจายทาง
บัญชีได 200 %



08:30 – 09:00 ลงทะเบียน       
1. เปดการขายกับลูกคา ........อยางมีพลังและมีความสุข
2. ฟงลูกคาอยางวิเคราะหเจาะลึกถึงความตองการใหถึงแกน และ ถึงก๋ึน
3. กิจกรรม เปดการขาย กับ ลูกคาในหลากมิติ
4. สวมวิญญาณ การถาม ดวยคําถามอยางมีคุณภาพ

• 5 คําถาม ท่ีนักขายตองถาม!!!!!!!!!
5. เรียนรู 8 เทคนิค การนําเสนอสินคาอยางตรงจุดและกระตุนตอมอยากของลูกคา
6. กิจกรรม นักขาย 360 องศา
7. สราง DNA ในการตอบคําถามและขอโตแยง ใหกับนักขาย
8. เรียนรู 2 * 4 เทคนิค ในการปดการขาย  
9. สรางพลังและไฟในตัวนักขาย
10. กิจกรรม สรางพลังนักขายใหโชติชวง
11. การพัฒนาบุคลิกภาพท้ังภายในและภายนอก
12. การสรางมาดนักขายดวยบุคลิกภาพและการวางตัวท่ีเหมาะสม

•  เจาะลึกบุคลิกภาพนักขาย
13. กิจกรรม พัฒนาบุคคลิกภาพ ให SMART
14. ปญหาในการขาย และ การแกปญหา อยางมีระบบ
15. สรุป คําถามและคําตอบท่ีนักขายตองการรู

วันจันทร ท่ี 12  มีนาคม  2561

Organized by:

www.brainasset.com

แบบฟอรมลงทะเบียนเขารวมงานสัมมนา

1. ชื่อ : __________________________ ตําแหนง : __________________________        Email: _______________________

2. ชื่อ : _________________________   ตําแหนง : __________________________         Email: _______________________

3. ชื่อ : _________________________   ตําแหนง : __________________________         Email: _______________________

บริษัท : ______________________________________________________________________________________________

ที่อยู   : ______________________________________________________________________________________________

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 13 หลัก (จําเปน) ________________________        สํานักงานใหญ       สาขา (ระบุ):________________

โทรศัพท :  ________________________ โทรสาร : __________________________      Mobile :  ______________________

เว็บไซต:    ________________________  ประเภทธุรกิจ :______________________     ผูประสานงาน :___________________  

อัตราคาสัมมนาตอทาน

สมัครในนาม อัตราคาสัมมนา ภาษีมูลคาเพิ่ม 7% หักภาษี ณ ที่จาย 3% สุทธิ

• บริษัท 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00

• บุคคล 3,900.00 273.00 - 4,173.00

พิเศษ ! สงเขาอบรม 3 ทานขึน้ไปลดราคาลงอีกทานละ 400 บาท

• บริษัท 3,500.00 245.00 105.00 3,640.00

• บุคคล 3,500.00 245.00 - 3,745.00

ขั้นตอนการสํารองท่ีน่ัง

สํารองผานลูกคาสัมพันธ โทรศัพท 0 2235 6827
กรอกแบบฟอรม สงมายัง โทรสาร 0 2235 3369

หรืออีเมลที่ info@brainasset.com
หรือเว็บไซต www.brainasset.com

การชําระเงิน

 เช็คขีดครอมสั่งจาย บริษัท ซันเด โซลูชันส จํากัด 
 โอนเงินเขาบัญชีออมทรัพย ธนาคารไทยพาณิชย สาขาสุรวงษ  เลขที่บัญชี 002-2678130
การแจงยกเลิก: ผูสมัครสามารถที่จะยกเลิกการเขาอบรมได ในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 15 วัน บริษัทฯ จะหักคาธุรการ รอยละ 10 
ของคาสมัคร และในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 7 วัน บริษัทฯ จะคืนเงินรอยละ 50 ของคาสมัคร นอกเหนือจากนี้แลว บริษัทฯ จะไม
คืนเงินใดๆ ทั้งสิ้น

หมายเหตุ  การจองมีผลเมื่อชําระเงินเรียบรอยและโปรดแฟกซใบ Pay-in เพ่ือเปนการยืนยัน

บริษัท ซันเด โซลูชันส จํากัด (สํานักงานใหญ)
  ที่อยู 283 ถนนสุรวงศ แขวงสุริยวงศ เขตบางรัก กรุงเทพ 10500

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105545017452
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